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Wstępne oceny po wyroku TSUE ws. C – 520/21 z 15.06.2023

Waloryzacja kapitału dopuszczalna

▪ Trybunał po raz kolejny wskazał, że dyrektywa 93/13 nie reguluje bezpośrednio skutków 
nieważności umowy zawartej między przedsiębiorcą a konsumentem po usunięciu 
nieuczciwych warunków. Określenie skutków, jakie pociąga za sobą takie stwierdzenie 
należy do państw członkowskich, przy czym ustanowione przez nie w tym względzie 
przepisy powinny być zgodne z prawem Unii, a w szczególności z celami tej dyrektywy.

▪ Formalnie Trybunał nie wypowiedział się o waloryzacji kapitału, przeformułował zadane 
pytanie prejudycjalne w ten sposób, że odnosiło się ono do dopuszczalności dochodzenia 
rekompensaty, zarówno przez bank, jak i klienta. 

▪ W motywie 79 wyroku TSUE wyklucza zapłatę rekompensaty (nie waloryzacji kapitału), 
gdyż „prowadziłoby to stworzenia sytuacji, w których bardziej korzystne dla konsumenta 
byłoby raczej kontynuowanie wykonania umowy zawierającej nieuczciwy warunek niż 
skorzystanie z praw, które wywodzi on ze wspomnianej dyrektywy”.
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Wstępne oceny po wyroku TSUE ws. C – 520/21 z 15.06.2023

Waloryzacja kapitału dopuszczalna

▪ W naszej ocenie zakaz otrzymania rekompensaty należy utożsamiać z zakazem 
otrzymania wynagrodzenia za korzystanie z kapitału (lub jego ekwiwalentu), tj. bank nie 
może otrzymać zwrotu wartości korzyści uzyskanej przez kredytobiorcę, polegającej na 
korzystaniu przez niego przez określony czas (w praktyce okres sięgający wielu lat) z 
udostępnionego mu kapitału. 

▪ Na utożsamianie przez TSUE pojęcia rekompensaty z wynagrodzeniem za korzystanie z 
kapitału wskazuje przede wszystkim motyw 78 wyroku, w którym wskazano „Podobnie 
wykładnia prawa krajowego, zgodnie z którą instytucja kredytowa ma prawo żądać od 
konsumenta rekompensaty wykraczającej poza zwrot kapitału wypłaconego z tytułu 
wykonania tej umowy, a tym samym otrzymania wynagrodzenia za korzystanie tego 
kapitału przez konsumenta, przyczyniłaby się do wyeliminowania odstraszającego skutku 
wywieranego na przedsiębiorców poprzez uznanie tej umowy za nieważną”. 
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Wstępne oceny po wyroku TSUE ws. C – 520/21 z 15.06.2023

▪ Dodatkowo, w motywie 82 TSUE wskazuje, że bank nie może otrzymać odszkodowania za 
utratę zysku analogicznego do tego, jaki zamierzał osiągnąć ze wspomnianej umowy. 
Wydaje się, że zakaz nie dotyczy realnej wartości kapitału, tj. jego waloryzacji.

▪ Z treści wyroku nie wynika, że Trybunał wskazuje na zwrot kapitału w wartości 
nominalnej. 

▪ Nie można utożsamiać waloryzacji z rekompensatą, ani tym bardziej wynagrodzeniem za 
korzystanie z kapitału. Są to całkowicie inne roszczenia oparte o odmienne podstawy 
faktyczno-prawne. Waloryzacja nie zakłada jakiegokolwiek zarobku po stronie banku, a 
jedynie zwrot realnej wartości wypłaconego kapitału. Kwota kapitału otrzymana przez 
konsumenta kilkanaście lat temu ma bowiem zupełnie inną wartość nabywczą niż obecnie, 
a dodatkowo wartość nabytej nieruchomości istotnie wzrosła.
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Wstępne oceny po wyroku TSUE ws. C – 520/21 z 15.06.2023

▪ Podstawę prawną żądania waloryzacji stanowiłby art. 358[1] § 3 k.c. „W razie istotnej 

zmiany siły nabywczej pieniądza po powstaniu zobowiązania, sąd może po rozważeniu 

interesów stron, zgodnie z zasadami współżycia społecznego, zmienić wysokość lub sposób 

spełnienia świadczenia pieniężnego, chociażby były ustalone w orzeczeniu lub umowie”

▪ Zakaz występowania z żądaniem waloryzacji przez Przedsiębiorcę z art. 358[1] § 4 k.c w 

świetle jednego z orzeczeń SN nie ma zastosowania:

„Świadczenie pieniężne spełnione w następstwie obowiązku zwrotu wzajemnych świadczeń z 

nieważnej umowy wzajemnej nie jest świadczeniem związanym z prowadzeniem 

przedsiębiorstwa w rozumieniu art. 3581 § 4 k.c.” (Wyrok SN z 30.09.2009 r., V CSK 33/09 )
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Wstępne oceny po wyroku TSUE ws. C – 520/21 z 15.06.2023

Roszczenia konsumentów

▪ Dyrektywa 93/13 nie stoi na przeszkodzie wykładni prawa krajowego, zgodnie z którą 
konsument ma prawo żądać od instytucji kredytowej rekompensaty wykraczającej poza 
zwrot miesięcznych rat i kosztów zapłaconych z tytułu wykonania tej umowy oraz poza 
zapłatę ustawowych odsetek za zwłokę od dnia wezwania do zapłaty, pod warunkiem 
poszanowania celów dyrektywy 93/13 i zasady proporcjonalności.

▪ Sąd krajowy w oparciu o prawo krajowe jest właściwy do dokonania oceny w świetle 
wszystkich okoliczności sporu, czy uwzględnienie tego rodzaju roszczeń konsumenta jest 
zgodne z zasadą proporcjonalności.

▪ Biorąc powyższe pod uwagę, w ocenie ZBP, uwzględnienie takich roszczeń konsumentów 
przez sądy wykraczałoby poza cel dyrektywy 93/13 i zasadę proporcjonalności.
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Ugody

• Do końca marca 2023 r. ok. 60 tys. kredytobiorców zdecydowało się podpisać ugodę 

frankową, kolejne kilkanaście tysięcy ugód jest w procesie negocjacji. 

• Przeciwnikami ugód są kancelarie frankowe, które czerpią wysokie zyski z obsługi pozwów. 

Rynek pozwów frankowych jest wart już aktualnie co najmniej 3,5 mld zł. Stąd ogromne 

inwestycje kancelarii frankowych w agresywny marketing i zwalczanie ugód. 

• Kancelarie frankowe – poprzez nierzetelne reklamy i niejasne zasady wynagrodzenia – 

mogą wprowadzać klientów w błąd, co potwierdził Urząd Ochrony Konkurencji i 

Konsumentów.
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Ugody 

UGODY FRANKOWE SĄ:

▪ SZYBKIE – ok. miesiąca trwa zawarcie ugody z bankiem. Tymczasem proces frankowy trwa 

nawet kilka lat. 

▪ TANIE – ugodę z bankiem można załatwić bez pośredników i dodatkowych kosztów. 

Tymczasem pozwy frankowe to dla prawników ogromny zysk.

▪ PEWNE – przy ugodzie kredytobiorca może negocjować jej ostateczny kształt, natomiast w 

procesie sądowym – do końca trwa w niepewności co do rozstrzygnięcia.

▪ SPRAWIEDLIWE – ugody frankowe wyrównują sytuację frankowiczów i złotówkowiczów. 

Nawet 100 000 złotych może wynosić kwota korzyści dla frankowicza, jeśli zdecyduje się na 

ugodę zamiast pozwu sądowego. 

Ugody nie są „prezentem dla banków”. Koszt dla sektora może wynieść nawet 57 mld zł. 
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Ugody

POZWY FRANKOWE TO CZAS, NERWY I KOSZTY

• Każdy pozew frankowy to co najmniej kilkadziesiąt tysięcy złotych zysku dla kancelarii. 

20 tys. zł może wynosić sama opłata wstępna. Do tego należy doliczyć success fee, które 

może sięgnąć kolejnych kilkudziesięciu tysięcy oraz obowiązkowe opłaty sądowe. 

• Średnio 11 mln zł zysku netto miesięcznie osiągnęła w 1Q 2023 jedna ze spółek 

specjalizujących się w pozwach frankowych. 
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